
把“红墙意识”带进乡村振兴路

深耕沃土二十载 科技兴农谱华章

□本报记者 孙艳

□本报记者 陈曦 通讯员 安格

西城区红十字会派驻门头沟区双涧子村第一书记张柯：

种苗“芯片”强根基 擘
画产业新图景

“种苗是农业的 ‘芯片 ’。
种苗强， 农业才能强。” 这是哈
雪姣常挂在嘴边的一句话。 近年
来， 大兴区种苗产业发展迅猛，
25家持证育苗场年育苗量突破3
亿株， 但产业 “大而不强” 的问
题也逐渐凸显。

为推动种苗产业高质量发
展， 哈雪姣牵头推进智慧种苗科
技示范基地和集货交易展示中心
建设。 一座占地3万平方米的智
慧种苗科技示范基地拔地而起。
“这里将成为北方地区规模最大、
技术最先进的智慧种苗基地 。”
据哈雪姣介绍， 基地集中了一批
数字化技术及智能装备， 精准温
控、 自动灌溉、 补光系统等智慧
应用场景， 让传统育苗模式焕然
一新。 此外， 她参与建设的国际
植物新品种综合测试中心 （北京
大兴站） 也在推进中。 2025年，
该中心完成番茄、 黄瓜新品种性
状调查及DUS （特异性 、 稳定
性 、 一致性 ） 田间测试170个 ，
展示果类蔬菜新品种340个， 培
养出3名专业的DUS田间调查员
和实验室操作员， 让大兴种苗品
种选育有了坚实的技术支撑。

哈雪姣还牵头集成推广集约
化育苗技术， 为育苗场量身定制
技术套餐： 推广干籽直播技术，
省去浸种、 催芽环节， 节约人工
70%以上 ； 开展嫁接技术培训 ，
让育苗人员嫁接速度从每日800-
1000株跃升至4000-5000株 ， 成
活率稳定在95%以上； 以穴盘育

苗、 基质育苗替代传统模式， 大
幅提升产出率……一系列举措，
推动大兴育苗方式从传统低效向
集约高效转变， 使大兴区良种覆
盖率提升至90%以上。 15名育苗
场领头人、 128名优秀嫁接骨干
组成的人才队伍， 更让大兴种苗
产业有了抵御风险的底气。

西瓜田里创标杆 小吊
瓜闯出大市场

大兴西瓜是享誉全国的金字
招牌 ， 如何让这块招牌擦得更

亮？ 哈雪姣把目光投向了品种创
新和技术升级。

她带领团队成功选育出高
糖、 耐裂、 长挂果期的小果型西
瓜新品种L600、 阳光900和光辉
1000。 其中， L600凭借其优异的
特性迅速成为大兴西瓜的主栽品
种， 种植面积占全区西瓜种植面
积的60%以上， 并已推广至全国
多个省市。

品种好， 更要技术优。 哈雪
姣积极引进推广蜜蜂授粉技术，
替代费时费力的人工授粉； 推行
每亩2200-2500株的高密度栽培

技术， 取代传统多蔓整枝模式；
推广多层覆盖技术， 让西瓜提早
上市5-7天。 她还牵头开发上线
智能施肥微信小程序， 农户只需
一键操作， 就能获取科学施肥方
案， 实现产量与品质的双提升。

为了提升大兴西瓜的品牌影
响力 ， 哈雪姣创新编制并发布
“中国西瓜产业大兴指数”， 整合
零售价格、 田头价格、 农民信心
等多项数据， 通过中国农业信息
网 和 小 程 序 对 外 发 布 ， 年 浏
览 量 突破1000万次 。 这一指数
的发布， 让大兴西瓜产业发展有

了 “风向标”， 也让 “大兴小吊
瓜” 成为全国小果型西瓜领域的
标杆。

创新模式拓市场 品牌
赋能促振兴

在哈雪姣看来， 要实现大兴
西瓜产业高质量发展 ， 不仅要
“种得好”， 更要 “卖得好”。 她
在深耕品种改良、 技术创新的同
时， 积极探索产业发展新模式，
为大兴农业品牌赋能。

她创新提出 “异地种植+北
京销售” 模式， 在外地建立大兴
西瓜种植基地， 将北京市场的西
瓜供应周期从4-6月延长至4-11
月， 形成品牌季节供应循环链，
既填补了市场空档， 又扩大了大
兴西瓜的品牌影响力。

她牵头打造的 “柒彩瓜园”，
示范推广多彩皮色、 多彩瓤色的
特色西瓜品种， 通过采摘、 礼盒
定制等高端渠道销售， 让西瓜卖
出了 “新身价”。 2024年， 北京
技丰园农产品产销专业合作社的
彩肉小西瓜， 在红肉小西瓜每斤
5元的行情下， 卖到了6-7元， 让
瓜农们的腰包鼓了起来。

她还主动为大兴西瓜代言，
携 手 各 类 媒 体 开 展 全 方 位 的
宣传推广活动，让大兴西瓜的品
牌形象深入人心， 走上千家万户
的餐桌。

二十载春华秋实， 二十载砥
砺前行 。 如今 ， 站在新的起点
上 ， 这位农业战线上的 “追梦
人”， 正带着对这片土地的热爱，
奋楫扬帆， 在大兴农业高质量发
展的征程上续写新的华章。
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冬日的京西群山 ， 寒意正
浓， 门头沟区清水镇双涧子村却
迎来了一份跨区而来的温暖———
西城区红十字会定向捐赠10万
元， 用于 “博爱村” 建设。 签约
仪式现场， 西城区红十字会派驻
该村第一书记张柯的身影格外忙
碌。 作为此次捐赠活动的重要推
动者， 也是这座山村两年来变化
的亲历者和参与者， 两年前， 张
柯把 “红墙意识” 带进山村。 两
年后， 这份意识正转化为实实在
在的民生改善和发展成果。

“我是从西城区来的干部，
但到了村里， 首先是一名 ‘村里
人’。” 回忆起2024年1月初到双
涧子村的情景， 张柯坦言， 最初
面对的是基础薄弱、 产业单一、
村集体收入偏低的现实。 如何让
这个山村真正有发展， 是摆在他
面前的第一道考题。

在西城区工作多年， “红墙
意识” 早已融入张柯的工作习惯

与价值追求。 来到双涧子村后，
他将这种意识转化为基层治理的
内生动力。 “建强支部， 是第一
书记最重要的任务。” 张柯把时
间更多花在与村干部谈心、 与党
员交流上， 推动党建与产业、 治
理深度融合， 努力打造一支 “带
不走的工作队”。

产业是乡村振兴的根基。 双
涧子村有蜂蜜产业基础， 却长期
停留在产业的初级阶段。 张柯带
领村 “两委” 从包装设计入手，
为蜂蜜产品换新装， 又借助 “清
水好物” 第一书记市集， 帮助村
里农产品走进城市市场。 同时，
他盘活闲置资源， 引入精品民宿
项目， 打造 “蜜蜂工厂” 研学体
验线路， 让产业链不断延伸。 短
短两年时间， 双涧子村集体经营
性收入从2024年的11.5万元增长
到2025年的26.32万元 ， 增长率
达129%， 成功摘掉了经济薄弱
村的帽子。

这些变化， 离不开张柯个人
的付出， 更离不开派出单位的全
力支持。 “第一书记不是一个人
在战斗。” 这是他常挂在嘴边的
一句话。 两年来， 西城区红十字
会多次到村调研慰问 。 春节前
夕， 慰问物资送到了25户村民家
中， 也把组织的关怀送到了群众
心里。

此次定向捐赠 ， 正是这种
“全员支持” 帮扶模式的集中体
现。 10万元资金精准对接村民最
迫切的需求： 饮用水管道公共区
域改造， 将解决长期存在的漏损
问题； 红十字文化园地和党群服
务中心建设， 让公共空间更有温
度、 更具功能性； 设立 “博爱”
救助金， 为因病、 因灾致困的村
民托底保障 。 三个项目计划于
2026年第一季度全部完成。

在张柯看来， 乡村振兴不仅
是账本上的数字增长， 更是民心
的凝聚。 “富口袋很重要， 但暖

民心同样关键 。” 驻村两年间 ，
他见证了村庄环境的变化， 也感
受到村民态度的转变———从观望
到参与， 从被动到主动。

如今， “博爱村” 建设蓝图
正在逐步落地。 张柯依然奔走在
项目一线 ， 协调施工 、 对接各
方、 跟踪进度。 他说， 自己只是
桥梁和纽带， 而真正的目标， 是

把双涧子村建设成党建引领的示
范村、 民生改善的样板村、 公益
赋能的 “博爱村”。

群山无言， 却见证着变化。
从城区到山村， 从 “红墙之内”
到 “京西深处”， 张柯用行动诠
释着“红墙意识”，也让“城区带乡
村、党建促振兴”的实践，在双涧
子村落地生根、持续生长。

———记北京市先进工作者、大兴区种植业技术推广站站长哈雪姣

张柯（资料图）

在大兴区， 有一位与泥土打交道、 和庄稼交朋友的育苗专家。 她扎根农业一线二十载， 以科技创新为
犁， 以产业振兴为志， 深耕种苗培育、 西甜瓜产业升级等领域， 带领农民在乡村振兴的大道上阔步前行。 她
就是大兴区种植业技术推广站站长哈雪姣。 2025年， 哈雪姣被授予北京市先进工作者称号。


