
海外市场巾帼显担当

三十载耕耘只为一份甜蜜承诺

□本报记者 马超

□本报记者 余翠平 通讯员 高宇新

中铁电气化局集团（以色列）分公司市场开发部兼商务管理部部长明丹丹：

从初中毕业扎根乡土， 到凭
借独到技术种出闻名遐迩的优质
大桃； 从自己致富， 到带领周边
果农共同提升、 成立合作社， 他
用半生时光， 执着于一个朴素的
梦想： 让更多的人吃上安全、 好
吃的平谷大桃。 张宝志， 一位与
桃树打了30多年交道的普通农
民 ， 也是一位被乡亲们尊称为
“土专家” 的种桃能手。 他的故
事， 宛如一株扎根深土的桃树，
默默生长， 最终硕果满枝， 自成
风景。

坚守初心———从“保牌
子”到“树标准”的探索之路

平谷， 素有 “中国桃乡” 之
美誉 。 这里得天独厚的地理环
境， 滋养了已有70年种植历史、
面积超22万亩的大桃产业， 关乎
十余万名桃农的生计。 早年， 平
谷 大 久 保 桃 名 扬 四 方 ， 商 贩
云集。 然而， 曾几何时， 市场上
出现了 “名气越大， 口感越差”
的议论。 这句话深深刺痛了张宝
志的心 。 “我知道 ， 那是图产
量 、 拼化肥的结果 。 再这样下
去， 咱平谷大桃的金字招牌就要
砸了。” 他说。

正是这份对家乡产业的深切
忧 虑 ， 转 化 为 他 转 型 探 索 的
强 大 动力 。 他下定决心 ， 一定
要种出既好吃又安全的大桃。 他
不再满足于传统的大水大肥种植
模式 ， 开始四处学习 、 潜心琢
磨 ， 在自家的桃园里进行一场
“静悄悄的革命”。

张宝志逐步引入并实践了一
套精细化、生态化的管理技术：通
过隔株间伐改善桃园通风透光，
运用倒拉枝技术调整树形， 采用
高培垄增强根系活力 ， 坚持布
施有机肥改良土壤，推行全园套

袋减少病虫害与农药依赖……汗
水浇灌出硕果。 他种植的桃子品
质显著提升， 不仅个头均匀、 色
泽艳丽， 更以口感香甜、 风味浓
郁脱颖而出。

市场的认可随之而来。 早在
2008年 ， 张宝志的大桃便获得
“迎奥运果品推荐产品 ” 奖项 。
此后， 在 “平谷甜桃王擂台赛”
“京津冀果王争霸赛” 等各类评
比中， 他屡屡斩获一等奖、 果王
奖、 金奖等荣誉。 这些沉甸甸的
奖项， 不仅是对他个人技术的肯
定， 更是对他所坚持的绿色、 品
质之路的最佳印证。 面对日益受
到重视的食品安全问题， 张宝志
的理念无比坚定： “不能为了利
益损害消费者健康。” 他的桃园
里从不使用除草剂， 全靠人工除
草； 坚决不施化肥， 全部使用有
机肥料。 虽然成本高昂、 管理辛
苦， 但他觉得值， “消费者吃着
放心， 我才安心。”

众行致远———“土专家”
的责任与传承

“独行快，众行远。 ”这是张宝
志常挂在嘴边的话。 自家桃子卖
得好，日子富裕了，他并未将技术
视为私产。相反，看到乡亲们投来
羡慕和求知的目光， 他感到肩上
多了一份沉甸甸的责任。

有人说 “教会徒弟， 饿死师
傅”，他却不以为然：“现在这个时
代，一个人走不远。大家都把桃种
好了，富起来了，才能形成规模产
业，打响平谷品牌，那才是长久的
好日子。 ”从2004年起，他就主动
加入区里组织的果树技术服务
队， 带领10多名技术骨干， 长年
累月地为本村及周边村镇的果农
提供无偿技术指导和帮扶。

张宝志每年都在村里举办义
务技术培训， 在桃树下、 在田间
地头 ， 手把手地教果农如何疏

果、 怎样进行水肥管理、 如何防
治病虫害。 每一次培训都人头攒
动 ， 果农们里三层外三层地围
着， 眼中充满了对技术和致富的
渴望。 那眼神， 让张宝志更加坚
定了分享与传播的信念。

2016年， 凭借过硬的技术和
良好的口碑， 张宝志被平谷区果
品办公室聘请为 “乡土专家 ”，
负责在全区多个乡镇巡回讲授大
桃管理技术。 “能用我的经验帮
助乡亲们改变观念、 提高技术，
让平谷大桃整体提升一个档次，
我感到很高兴。” 他的付出逐渐
收获成效， 越来越多的果农开始
转变种植方式， 地区桃果品质和
效益稳步提升， 共同致富的道路
越走越宽。

这份责任甚至跨越了千里。
2018年3月， 他受委派前往西藏
尼木县进行技术援助。 克服高原
反应， 他将平谷的种桃经验因地
制宜地传授给当地农户。 当看到

藏族同胞也能种出优质大桃时，
他由衷地感到喜悦， 也更加明白
了“能力越大，责任越大”的深意。

面向未来———聚合力量
涵养“金山银山”

站在新的起点回望， 近30年
的种桃生涯， 让张宝志对脚下的
土地和这份产业有了更深的理
解。 平谷的青山绿水是涵养子孙
后代的 “金山银山”。 然而， 他
也清醒地看到当前农村存在的现
实挑战。

“新时代需要新的生产方
式。” 张宝志思考着如何为平谷
大桃产业的可持续发展注入新动
能。 2019年， 在区镇领导的支持
下， 他牵头成立北京谷峪兴果
蔬 产 销 专 业 合 作 社 ， 通 过 整
合 土 地 资 源 ， 投 资 现 代 农 业
机 械 ， 吸 引 一 批 又 一 批 有干
劲、 有想法的年轻果农， 探索规
模化、 标准化、 品牌化的产业发
展新路。

“通过合作社平台， 不仅能
提升自身的抗风险能力和市场竞
争力， 更能切实帮助更多中小果
农解决生产中的实际困难， 提供
从技术到销售的全链条支持 。”
张宝志介绍道， 希望借助合作社
这一平台， 团结大家力量共同擦
亮 “平谷大桃” 这张金色名片，
让这份甜蜜的事业代代相传。

桃李不言， 下自成蹊。 张宝
志用30年的坚守默默践行着最初
的承诺。 他的奋斗， 是为了枝头
那一颗颗安全好吃的桃子， 是为
了身边乡亲们共同富裕的笑容，
也是为了平谷那片生机勃勃的桃
林能够永远茂盛。 他的路， 还在
向前延伸， 带着泥土的芬芳和桃
子的甘甜， 通向更加广阔的田野
和未来。
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明丹丹的职业生涯始于2016
年8月， 从中铁电气化局国内项
目一线和市场开发的历练中起
步， 逐步成长为一名深耕海外的
市场开发和商务管理人员。 凭借
出色的表现， 如今她已是中铁电
气化局集团 （以色列） 分公司市
场开发部兼商务管理部部长。

2019年8月 ， 明丹丹踏上了
前往以色列的旅程， 肩负着双重
使 命 ： 实 施 特 拉 维 夫 红 线 轻
轨项目， 同时开拓以色列市场。
那时候， 她对以色列一无所知，
也未曾想到 ， 这一待就是6年 。
作为公司派到以色列的首位市场
开发人员， 她面对的是一个陌生
而复杂的市场环境， 没有前人经
验可循、 没有人脉支持、 市场方
向不明、 语言文化差异、 行业规
则陌生……这一系列挑战让她倍
感压力。

为了迅速打开局面， 明丹丹
将市场调研和 “陌拜” 作为切入
点。 她制定了详细的工作计划 ，

每天查找市场信息， 每周至少拜
访3家当地企业。 通过不懈的努
力， 她先后与100多家当地企业
进行了商务洽谈， 不仅积累了大
量的一手市场信息， 还成功建立
了与多家关键企业的初步合作关
系。 基于对当地市场的了解， 明
丹丹撰写了多份高质量的市场分
析报告， 为公司在以色列市场的
立足奠定了坚实基础。

2023年8月18日 ， 以色列特
拉维夫红线轻轨项目正式开通运
营。 那一天， 站台上挤满了前来
体验的当地居民， 他们的脸上洋
溢着喜悦与期待， 各大媒体的镜
头也纷纷聚焦于此。

“我站在人群中， 看着列车
缓缓驶入站台， 耳边是此起彼伏
的欢呼声， 那一刻， 我的内心充
满了激动与自豪。 这不仅是我曾
经为之努力、 倾注心血的项目，
也是中铁电气化局在发达国家建
成的第一条全欧标全系统轻轨项
目。 这是大家无数个日夜奋战的

结果， 是公司团队智慧的结晶，
更是中国技术走向世界的重要一
步。” 明丹丹说。

随着特拉维夫红线项目建设
期的圆满结束， 明丹丹又迅速推
动了耶路撒冷绿线轨道项目的落
地， 确保公司在以色列市场保留
一支专业的轨道团队。 目前， 团
队正在谈判的轨道项目还有耶路
撒冷蓝线、 特拉维夫紫线项目。
在以色列的6年里， 明丹丹追踪
了110多个项目， 横跨大铁、 轻
轨、 房建、 新能源等多个领域。
她主持了53个项目的投标工作，
成功完成了新签合同额19亿元，
并 顺 利 进 入 了 经 合 组 织
（OECD） 新能源市场。

作为公司商务管理部的负责
人， 明丹丹深知精细管理的重要
性。 她定期组织成本核算与经济
活动分析， 为项目投标和项目管
理提供精准的数据支持。 同时，
还主导编制了一系列管理制度，
确保商务管理与市场开发工作的

合规性， 为公司的海外业务稳健
发展奠定了基础。

回望这段充满挑战与机遇的
旅程， 明丹丹深感自豪与欣慰。
“每当夜深人静， 我总会想起与
团队并肩作战的点点滴滴： 那些
共同熬夜攻坚的夜晚， 那些相互

鼓励、 携手共渡难关的时刻， 都
化作珍贵的回忆， 让我更加珍惜
这份同舟共济的情谊和弥足珍贵
的团队精神。 未来， 我将继续与
团队并肩前行， 以更加饱满的热
情和坚定的信念， 为公司海外事
业的蓬勃发展贡献力量。” 她说。

———记平谷桃农张宝志
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