
100%补贴引领全新消费理念

签一份合同就收获一份满足感 □本报记者 刘欣欣 文/摄

□本报记者 余翠平 文/摄

21快品创始人宋国仑：
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朝阳区酒仙桥街道工会工作者万里雄

宋国仑， 1981年生， 毕业于
北京大学， 金融学专业。 21面膜
品牌创始人。 十年如一日的连环
创业者， 有过光辉的成功， 也有
过失败经历， 创业涉及通讯、 数
码 、 酒店 、 健康 、 艺术 、 快消
品 、 金融等行业 。 现创立21快
品 ， 提出了100%的消费补贴模
式， 目前已有上千忠实消费者。

经营宾馆获得人生
第一桶金———500万

1981年， 宋国仑出生在河南
林州的一个小山村 ， 小名毛蛋
儿， 由于家庭条件不好， 买一双
十几块的球鞋都要下很大的决
心。 小时候的窘迫， 让他暗暗下
定决心， 以后一定要出人头地 ，
能够得到自己想要的东西。

学生时代被称为 “数学大
王” 的宋国仑， 最大的梦想就是
考到北大 ， 当一个数学家 。 然
而， 在学习上偏科严重的他经历
了两次失败的高考。 宋国仑在这
一人生重要抉择的时刻， 显示出
了他的执着： 北大、 数学， 二者
缺一不可！ 执着和勤奋， 给了宋
国仑最好的回报： 2002年， 他圆
梦北大金融数学专业。

进了北大， 宋国仑又一次感
受到了生活的窘迫。 揣着交完学
费剩下的500块， 他踏上了勤工
俭学的道路。 做家教、 卖手机、
倒腾笔记本电脑， 他做了很多尝
试， 也维持了基本生活。 但是宋
国仑并没有就此满足， 一条北京
拆迁难 、 进度慢的消息启发了
他， 他的眼光开始盯着校外。

最终， 宋国仑锁定了校门口
一家面临拆迁 ， 已经闲置的宾
馆， 他冒险签了承包权， 并着手
开始打理、 宣传， 在最终拆迁的
时候， 宾馆已经在红火热闹中走
过了四年的时光。 这为宋国仑带
来了真正意义上的第一桶金500
万元， 他也被同学们戏称为 “学
生企业家”。

2008年， 已经告别了 “矮穷

瘦” 时代的宋国仑， 从昔日的90
多斤一路飙升到90公斤。 开始关
注健康的他， 敏锐地意识到了营
养师的价值。 鉴于营养师的服务
费普遍高昂 ， 普通用户难以承
受， 宋国仑着手组建团队开发了
VV机和VV-OS系统， 把营养师
服务系统化、 软件化， 告诉用户
怎么吃、 怎么做、 怎么搭配更有
营养， 并且开始构建半成品菜式
的供应链以及其他智能家居应
用。 经过两年的开发建设， VV-
OS系统最终被国内知名的厨电
品牌斥资千万收入囊下。

做乐器电商失败赔
了5000万元

卖掉VV机项目 ， 宋国仑创
业的心还是不断萌动。

一次聚会中， 看着身边的朋
友同学才艺出众， 出身贫寒没有
机会接触艺术的宋国仑内心涌上
了别样的感慨 。 他开始学习音
乐， 想要弥补童年的遗憾。 这个
想法让他开始了新的思考： 城市
白领中有多少和自己有着一样的
遗憾？ 现有的音乐培训都以小孩
子为主， 那些成年人的音乐梦谁
又能圆？

想到就做， 宋国仑不但开始
组建音乐培训班， 还将乐器和火
热的电子商务结合在一起， 上线
了一家专门网购乐器的商城。 由
于定位不准、 缺乏市场调查、 受
众特性掌握不足， 这个新生的乐
器电子商务网站在两年的惨淡经
营之后被库存过多、 收支失衡拖
垮了。

这次沉重的失败， 带给宋国
仑5千万的亏损 。 “那个时候 ，

我无数次想到了死亡 ， 但我知
道 ， 只要活着 ， 就一切还有希
望， 我曾经亏欠的， 以后必定十
倍偿还！” 说起那段经历， 宋国
仑的心中还是非常苦涩。

100%消费补贴开创
全新模式

互联网金融和电子商务是未
来的发展方向， 这一点， 宋国仑
深信不疑。 但是怎么利用电子商
务来切入互联网金融？ 上一次专
营乐器的失败经历告诉他， 耐消
品和需要超强体验感的商品不适
合网购。 这次， 宋国仑将目光投
向了人人都需要的快速消费品。

有着远大梦想的宋国仑将他
的假想敌定为了京东、 聚美优品
和唯品会 ， 同时他也在关注小
米、 乐视等互联网时代的成功案
例。 他意识到关键的一点———用
户将是未来电子商务市场的真正
主导 ！ 这一点从乐视 、 聚美优
品、 唯品会等上市公司的营业收
入和市场估值比中可以清晰看
出。 以唯品会为例， 2014年营业
收入为234亿元， 但是他们创造
了1016亿元的市场估值， 用户在
其中的力量不言而喻。

估值远高于营业额， 用户正
是撬动这一杠杆效应的源动力。
意识到了这一点的宋国仑萌生了
一种想法， 既然用户创造了远超
过交易额的价值， 那就将价值的
一部分回报给用户。 由此， 他创
建了21快品， 并且推出了创新的
购物模式———消费 100%现金补
贴。

用户在21快品消费 ， 360天
之后 ， 会在21美银得到100%消
费金额的补贴。 这个补贴可以直
接提现到银行卡。

通过消费补贴， 21美银解决
了用户 “消费金额不足” 的最大
痛点。 21美银从释放用户消费空
间为出发点， 继而为用户和品牌
商提供理财、 贷款、 众筹等个性
化的金融服务， 不仅提供优质商

品， 更建立起一个移动金融服务
中心。

“落魄的时候， 女朋友生日
送什么都觉得不够表达爱意， 太
贵了又会直接掏空家底。” 说起
创办21快品的初心， 宋国仑感慨
地说， “我就想让大家给自己、
给朋友、 给家人买东西的时候不
用想太贵了， 反正明年钱就全回
来了。”

线索征集邮箱： ldwbgh@126.com

事工工 业业创创职职
故

行进京华大地
讲述精彩故事走转改

■首都工会人

万里雄2011年大学毕业后来
到了朝阳区酒仙桥街道总工会，
虽然年龄不大， 却已经成为了工
会里的 “老人”。

“我刚来的时候， 工作人员
少， 很多工会工作我都干过。 现
在分得比较细了， 我主要负责职
工权益。” 万里雄笑着说， “多
年的工作中， 印象最深的还是刚
接触工作时的一件事。”

那时， 万里雄被要求攻克下
一家企业的工资集体协商工作。
头一次接触工资集体协商， 万里
雄认真地学习了相关程序和法律
法规。 然而， 这并不是难点， 难
的是让对方企业老板接受， 并让

企业职工心甘情愿的自主召开职
工大会。

第一次给这家从事服务行业
的单位打电话， 万里雄内心十分
忐忑， 不知道对方会怎么回应。
让她高兴的是， 对方接待人员很
客气 ， 说要看看合同的版本 。
“我觉得这个开局还算顺利， 作
为百人企业， 对方表明的态度还
是很积极、 很重视的。” 万里雄
立即把电子版本发给了对方。

几天之后， 她收到了对方法
务人员的修改版 ， 立即打印出
来， 拿到劳动局请专家确认修改
是否可行。很快，双方确定了合同
版本， 万里雄内心的兴奋已经难

以抑制。 “真是没想到，我谈的第
一个企业就这么顺利，我当时觉
得到这一步应该就十拿九稳了。”

然而， 好事多磨， 对方企业
的领导换人了， 而且赶上这家企
业进行改制。 万里雄多次联系 ，
得到的答复都是 “再等一等”。

“这心里一下就凉了， 而且
这事也是越等越凉。” 万里雄多
次主动出击， 到企业了解情况，
都没能促成此事。

就在这时， 这家企业的工会
联系人给她打来电话， 说一位职
工患了大病。 然而， 这个病种并
不在各级工会组织的赔付范围
内。 万里雄和领导汇报了此事，

最终在街道层面制定了一个救助
机制， 纳入了更多的救助内容。

这个企业的职工， 成为了这
个制度的第一个受益人， 很快拿
到了救助金。 感受到工会在实打
实的帮职工办事， 这家企业的态
度立马有了转变。 没多久， 集体
合同就顺利的签署了。

4年的工会工作把万里雄从
一个内向， 不爱说话的小姑娘，
变成了如今能说爱笑的模样 。
“每一天的工作都很充实， 每签
下一份集体合同， 就能带给我一
种满足感。” 万里雄说， 正是这
种满足感支持着我， 让她来了工
会系统就不愿意再走。

21公司从2014年3月份创建
到现在， 马上就2周岁了。 我一
直和同事们努力呵护， 中间遇到
过很多挫折 ， 靠信念生存下来
了。

现在已经开春了， 将是一年
中黄金的招聘季节， 为了公司的
发展， 必须在开春就对未来的发
展做好准备。 首先， 要组建更强
大的21App技术开发团队， 建立
信息化交易系统； 其二， 要储备
电子商务运营人才、 供应链管理
人才等； 其三， 公司研发运营资
金储备不足， 我需要在朋友圈获
得更多的支持， 并拜访潜在投资
人； 其四， 规划好未来2-3年公
司的发展战略。

不是没有面对过质疑， 庞氏
骗局、 非法集资、 疯子、 傻子的
说法全都有过。 如今， 21快品自
2015年5月21日 (www.21kp.com)
上线已经快一年了， 我会用实际
证明100%消费补贴不是梦 ， 而
是事实； 不是骗局， 而是真实！

100%的消费补贴就是给用
户实惠， 在前期是实实在在的赔
钱买卖， 可是这些亏损随着用户
的口口相传就相当于付出的广告
费 。 一旦有了千万级的用户规
模， 21快品将来赚的都是品牌商
的钱！ 目前， 我们的21消费补贴
模式已经获得了上千消费者的信
任和支持， 我坚信在我们的努力
下， 21快品将开创全新的消费理
念和消费时代！

■内心独白


