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想的挺嗨！

双十一之前， 几乎每名职工对于这个购物节都有了自己的打算， 有的职工早已经把梦寐以
求的商品放在了购物车内， 就等着双十一的钟声敲响的那一刻； 而有的却早早买下心仪的商
品， 默默地看其他人在消费； 还有的却被双十一 “伤透了” 心， 毫无购物欲望。 但对于这个被
创造出来的 “购物狂欢节” 每个人都有自己的想法。

双11提前抢
“奶爸”郁闷等货

“早晨上班路上， 老婆非常郁闷
的说， 自从生了宝宝， 好久没逛街买
东西了。 想想马上要双11了， 我就跟
老婆说， 这个双11， 咱们疯狂网购一
把吧 。” 来自某互联网企业的吴先生
说， “我的提议立刻得到了老婆的热
烈响应。”

吴先生说， 我俩合计着， 宝宝越
来越能吃了， 要多囤点奶粉。 米粉也
快吃完了， 再多买几盒米粉。 另外还
有纸尿裤， 现在的号码有点小， 应该
换大号的了， 趁便宜， 多买几包。 还
有一直都想买的儿童安全座椅， 也趁
此机会买了。

“看看， 盘算半天， 要买的东西还
是给宝宝的。” 吴先生笑说， “没办
法， 有了宝宝， 生活内容全变了， 一
切都是为了他。”

吴先生表示， 他以前虽然经常在
网上购物， 但是目标大多是电子产品。
自从荣升 “奶爸” 后， 他的网购经验
也越来越丰富。 “我家宝宝用的奶瓶、
奶粉、 洗护用品都是国外的品牌， 都
是我在网上找代购买的。 我觉得网购
挺方便， 而且价格也比较实惠。”

距离双11还有十几天， 本想提前
“探探路” 的吴先生上网一看， 却 “傻
了眼 ”。 “人家的口号是 ‘双11提前
抢’。 我们要买的奶粉， 一罐能便宜30
多块钱， 可已经抢完了。” 吴先生郁闷
地说， “据说连仓库里都没货了， 卖
家也说不好之后还有没有货。 没想到
这么火爆， 只能等等看了。”

准爸爸为自己的宝宝
购买一年的纸尿裤

双11不仅是年轻人追求时尚， 购
买潮流服饰的机会， 更是很多准爸爸
准妈妈为自己未来宝宝准备生活用品
的最好时机。 林琳是报社的一位记者，
在双11期间， 除了采访、 写稿子之外，
就是对着电脑， 货比三家， 为了就是
能够买到称心如意的婴儿商品， 为自
己在今年12月即将出生的宝贝做着最
后的准备。

“双11我觉得不错， 很多商家的折
扣确实要比之前大很多， 正好给我机
会让我能够找到合适的商品。” 林琳说
道。

因为工作原因， 采访和写稿子几
乎占据了他每天的时间， 陪自己的妻
子购物更是非常奢侈。 然而随着宝宝
在12月即将诞生， 林琳的重点逐渐回
到了家庭， 开始和自己的妻子一起翻
起了育儿的书籍， 了解相关知识。

“不学不知道， 一学吓一跳。” 这
是林琳最近最爱说的一句话。 宝宝什
么时候才能洗澡， 什么样的纸尿裤最
合适， 对于生完孩子之后的妻子又怎
么才能照顾好， 这些问题让见过了大
世面的林琳也有些犯难。 然而同事的
一句话解决了他所有的难题， “你不
用犯愁， 这不双11快来了吗， 你需要
的东西网上都有， 而且还特别便宜。”

在听了同事的话后， 林琳开始了
网购 ， 对于婴儿产品了解不多的他 ，
为了保证商品的质量， 选择了比较有
规模的电商， “买东西总要货比三家，
我选择了比较有信誉的天猫、 京东和
一号店， 从这三家中选出物美价廉的
商品。”

为了挑选出价格最合适的商品 ，
林琳特意还做了张表格， 把需要买的
货物和网站的名称列出， 并将价格也
标记清楚。 就这样， 他在双11之前已
经全部准备好了。

趁着双十一
给女儿打造公主房

张琪微的孩子今年四岁半了， 看
着孩子越来越懂事， 自理能力越来越
强， 她觉得应该给女儿请出妈妈的房
间， 应该有属于自己的空间了。 趁着
双11， 她打算腾出一间卧室给女儿打
造一个公主房。

刚结婚那会儿， 家里就是简单装
修一下 ， 现在这间卧室刷的就是白
墙， 女儿两三岁的时候到处乱画， 墙
面已经不白净了 。 张琪微和爱人商
量 ， 小女孩的房间应该温馨 、 粉嫩
些， 贴壁纸是比较好的选择。 “同事
说， 网上壁纸要比实体店便宜不少 ，
我这些天浏览了不少网店， 初步选下
来了两款 ， 双十一那天看谁家优惠
多， 就选哪款。” 张琪微说。

相比儿童家具， 张琪微还是想到
实体店去买， 毕竟给孩子用的家具对
环保要求要高些 ， 还是实体店摸得
着、 闻得见。 不过， 张琪微说家纺类
的床上用品一定要趁着双 11买了 。
“去年双11， 我同事家装修完的床上
用品全是双11拼的， 巨划算， 一套纯
棉4件套才一百多块钱 ， 关键质量还
特好。”

现在， 张琪微的 “购物车” 里，
已经装好了她为女儿选好的壁纸、 床
上用品 ， 而且大部分都已经交了定
金， 就等双11那天拍了。 “我能想象
的到， 公主房打造完肯定特漂亮， 小
丫头肯定特别喜欢， 估计我也要跑到
她的房间跟她睡些日子呢， 咱小时候
哪有什么公主房啊！ 能有自己的屋子
就不错了。”

除了为女儿装饰公主房， 张琪微
还给爱人挑了几件冬衣 ， 而她自己 ，
她说还没顾过来看呢。 “自己没什么
特别想买的， 等双11那天把他们爷俩
的买完有闲工夫我再看自己的吧 。”
张琪微说。

怕先抬价再打折？
去熟悉的店铺购物

“哎 ， 这衣服咋都涨价了 ！” 在
铺天盖地广告的 “轰炸” 下， 网购达
人谢然从11月初开始， 便在淘宝上流
连。 本来满怀热情， 想趁促销给自己
挑件新羽绒服， 但逛了几家皇冠店铺
（淘宝上信誉等级较高的卖家 ） 后 ，
谢然心变得 “拔凉拔凉” 的。

“五折封顶” “物价回到十年前”
……刚进11月， 不少淘宝网店的首页
便启动了 “双11” 模式， 在显眼位置
打出了优惠信息 。 “那些活动信息 ，
大多数都是为了吸引眼球而打出的噱
头， 一句话， 好衣服不便宜， 便宜衣
服不好 。” 谢然愤愤地说 ， 所谓五折
封顶， 多数都是提前抬价了。 “拿我
常去的一家店举例， 前一阵卖759元的
外套， 现在标价变成了1499元， 打完5
折， 只比平时便宜十几块钱， 并没有
多划算。”

谢然说， 另一家她常逛的护肤品
店折扣力度则相对比较大， 比平时的
价格低了很多， 她已经把自己需要的
商品放入购物车 ， 就等着双11一到 ，
下单购买了。 “建议大家不要盲目相
信店铺的优惠信息， 尽量去平时常逛
的店铺购物， 双11期间， 店家是否让
利， 就能一目了然了 。” 谢然向记者
介绍了她自己的心得。

谢然说， 一些店家推出的 “秒杀”
款还是比较值的 ， 不过每款只有几
件， 如果能抢到， 就可以花十几元钱
得到平时标价几百元的衣服。 “能不
能抢到， 就要看11月11日凌晨， 自己
手够不够快 ， 网速给不给力了 。” 谢
然笑着说道。
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